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Hassal 
Hassal is een aluminiumgieterij gespecialiseerd in de “Gravity Die Casting”. 
Het bedrijf is een zuivere toeleverancier, dat enkel produceert op bestelling. 
Hassal produceert aluminiumonderdelen gaande van 200 gram tot 40 kg in 
series vanaf 100 tot enkele duizenden stuks voor alle toepassingen. Ze zijn 
hoofdzakelijk actief in de Benelux, maar er worden ook grensoverschrijdende 
contracten uitgevoerd. 

 

Zij stellen zich op als een erg flexibele onderneming en leveren in deze 
hoedanigheid zowel aan kleine streekgebonden ondernemingen als aan 
multinationals. Er wordt vooral klantorder gestuurd gewerkt. 
Voorraadproductie komt voor maar ontstaat uit de vraag naar zeer kort 
leverdata of door bepaling van een optimale seriegrootte voor productie. 
 
Voor elke specifieke vraag kunnen zij dankzij de eigen engineering een 
volledig traject aanbieden, vertrekkende vanaf de werktekening tot het 
afgewerkte product. Zij kunnen alle stappen vanaf ontwerp, aanmaak van 
matrijzen, productie tot volledige nabewerking aanbieden. 
Omdat zij zich houden aan de core business als gieterij om de kwaliteit te 
kunnen garanderen, besteden ze de complexe nabewerking van gietstukken 
uit aan gespecialiseerde bedrijven. 
 
Eisen en wensen nieuw ERP-pakket 

 Eenmalige invoer van gegevens. 

 Snel volledige historie van een product kunnen terugvinden. 

 Eenvoudig systeem, dat toch uitbreidbaar is. 

 Een aanvaardbaar investeringsniveau voor een KMO. 

 Op elk moment de status van een product weten. 
 
Keuzetraject 
Tijdens de gebruikersdag van onze CAD/CAM-software Delcam, geleverd 
door BEMET, toonde BEMET als aanvulling ook Plan-de-CAMpagne. Op dat 
ogenblik was er nog geen vraag naar productiesoftware. Jaren later toen de 
vraag er wel was, zijn we eerst naar andere systemen gaan kijken. 
Deze waren of veel te universeel en niet genoeg afgestemd op de basics van 
productie zoals vereist in een gieterij, of op maat geschreven en zodoende 
erg duur in aankoop en vooral in onderhoud. 
 
Implementatietraject 
Dankzij de goede zorgen en vooral de ervaring van Cim Consult is de 
opleiding, installatie en begeleiding zeer snel verlopen. Door de eenvoud van 
Plan-de-CAMpgagne hebben we de begeleiding tot een minimum beperkt. 
Enkele korte contacten als vragenuurtje volstonden. 
 
Voordelen Plan-de-CAMpagne  

 Besparing op de administratieve kosten. 

 Lage investerings –en onderhoudskosten. 

 Alle gegevens zijn gegroepeerd in 1 systeem. 

 Eenvoudig en volledig overzicht van historie van orders. 

 Terughalen van herhalingsorders en voorraadplanning. 

 
 

 
 

 
 

 
 

 

HASSAL  
 
Opgericht 
1968 
Personeel 
10 medewerkers 
 
Producten 
Aluminiumonderdelen van 200 gram 
tot 40 kg in series vanaf 100 tot enkele 
duizenden stuks en voor alle 
toepassingen. 
 
Machines 
CNC draai –en freesbanken 
Conventionele frees – en draaibanken 
tot 1500 mm diameter 
Diverse zaag –en slijpmachines 
Boor-, tap- en ruim units 
9 smeltovens & 13 gietmachines 
Ovens voor thermische behandelingen 
3D meetmachine 
Brinelli hardheidsmeter 
 
Website 
www.hassal.be 

“Dankzij Plan-de-CAMpagne kan 
het productieproces beter 
beheerst worden en wordt er 
bespaard op de administratieve 
kosten.” 

Dhr. Max Bijnens – Technisch 
directeur 

Plan-de-CAMpagne  
Werkplekken 
1 
Modules 
Basis en logistiek 


