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Provan 
Provan is sinds 1998 toeleverancier in metaalwerken met specialisatie  in 
plaatbewerking, profielbewerking, laswerken en assemblage. 

 

Als co partner leveren zij een meerwaarde, complementair aan de core 

business van de klant. Een van de grote troeven van Provan is de 

veelzijdigheid die zorgt voor een one-stop-shopping situatie.  

De klant kan voor alles bij één bedrijf en één aanspreekpunt terecht. De 
service gaat zelfs zover dat Provan ook het verzinken of het lakken en de 
assemblage voor zijn rekening neemt. 
 
Andere sterke punten zijn de zeer korte gegarandeerde leveringstermijnen, 
doorzichtige en duidelijke afspraken, flexibiliteit en de interne 
kwaliteitsbewaking. 

 
Eisen en wensen nieuw ERP-pakket 
 1 Pakket waarin de gehele opvolging binnen en bedrijf kan gebeuren 

van offerte tot en met de facturatie. 

 Alles moet aan mekaar gelinkt zijn zodat er geen dubbele input nodig is. 

 Een ERP-pakket moet klantvriendelijk zijn, voldoende uitgebreid maar 
het hoeft niet noodzakelijk te zijn dat je (in de beginfase) alles moet 
ingeven of gebruiken. 

 De gewenste informatie en overzichten moet je op een eenvoudige 
manier kunnen opvragen. 

 

Keuzetraject 
Provan heeft enkele ERP-systemen met elkaar vergeleken.  
Hierbij bleek dat Plan-de-CAMpagne het meest flexibele en gestructureerde 
systeem was om aan de wensen van Provan te voldoen. 

 
Implementatietraject 
In de beginfase was er natuurlijk heel wat input nodig en werd er gezocht 
naar de juiste manier van werken.  
Filters en lay-outs werden aangemaakt  om de organisatie van de nodige 
informatie te voorzien. 
Hierbij werd door Cim Consult de nodige ondersteuning gegeven. 
 

Voordelen Plan-de-CAMpagne  
 Gestructureerde opvolging binnen het bedrijf vanaf het eerste 

klantencontact tot en met de facturatie. 

 Steeds een overzicht van de stand van zaken bij lopende en afgewerkte 
projecten. 

 Sturing binnen het bedrijf en van de verschillende afdelingen. 

 Alle afdelingen beschikken over dezelfde informatie en hebben daar ook 
toegang toe. 

 Alle informatie zit verzameld en deze kan je opvragen voor analyse en 
opvolging van het gehele of een deel van het bedrijfsproces. 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 

PROVAN 
 
Opgericht 
1998 
Personeel 
34 medewerkers 
 
Producten 
Toelevering van metaalproducten als 
halffabricaat of afgewerkt product. Er 
zijn 4 belangrijke afdelingen: 
Plaatbewerking, profielbewerking, 
laswerken en assemblage. 
 
Machines 
2 CNC vlakbed lasersnijmachines 
1 CNC buizenlaser 
3 CNC plooibanken 
3 6-assige Panasonic lasrobots 
1 Platenwals 
Diverse lasapparaten MIG, MAG en TIG 
Diverse zaag –en slijpmachines 
Persen, boor –en tapmachines 
 
Website 
www.provan.be 

“Dankzij Plan-de-CAMpagne 
hebben wij ons bedrijf kunnen 
uitbouwen op een 
gestructureerde en 
overzichtelijke manier. ” 

Dhr. Ben Proesmans  - CEO Provan 

Plan-de-CAMpagne  
Werkplekken 
18 
Modules 
Basis, logistiek, planning, inkoop, 
voorraad, technologie, online 
tijdsregsitratie en CRM. 


